
 

 
   

 

 

MISSION DECOUVERTE D’UN MARCHE  
 

à l’occasion d’Aircraft Interiors Expo Americas 
 

Aéronautique – Aménagements intérieurs 
 

ETATS-UNIS – Long Beach 
 

Du 14 au 16 septembre 2010 
 

 
RENCONTREZ DES DONNEURS D’ORDRE ET PARTENAIRES 
AMERICAINS LORS  D’AIRCRAFT INTERIORS EXPO AMERICAS  : 

 
 

 Salon incontournable des entreprises qui souhaitent vendre des 
aménagements d’intérieurs d’avions sur le marché no rd-américain. 

 
 Une édition 2008 qui fut une réussite avec plus de 120 exposants, 40 

compagnies aériennes représentées : Delta Airlines, United Airlines, 
American Airlines, Southwest Airlines... 

 
 Près de 4 000 visiteurs en 2008. 

 
 
 

 
Date limite d’inscription : 

 

30 juillet 2010 
 

 
PROPOSE AU TARIF DE : 

 

1050 € 
 



 

  MISSION DECOUVERTE 
 D’UN MARCHE ETATS-UNIS 

 
LES POINTS FORTS DU MARCHE :  
 

 Les Etats-Unis représentent le premier marché mondial de l’aviation civile . 
 

 L’aménagement intérieur des cabines est une activité qui représente une 
opportunité intéressante  notamment suite aux restructurations initiées par 
les compagnies aériennes. 

 
 Malgré l'environnement économique extrêmement difficile, le secteur 

aéronautique civil a enregistré une croissance  modérée en 2009, en 
hausse de presque 1,9 milliard de dollars passant à 82,5 milliards de dollars. 

 
 Il existe une demande soutenue sur les nouvelles technologies  qui 

permettent de réduire les coûts. 
 
 
 

POURQUOI PARTICIPER A CETTE MISSION ? UN FORFAIT « CLE EN 
MAIN » QUI COMPREND : 
 

 un séminaire  de présentation du marché et des entreprises françaises 
participantes, en présence d’invités du salon , 

 
 l’accès au stand commun (10m²) sur le salon comme point de rencontre. 

 
 un parcours individualisé  sur le salon avec  éventuellement des RDV B to B,  

 
 des visites sur des sites aéronautiques américains ,  

 
 une soirée de networking ,  

 
 la diffusion en amont du salon, d’un communiqué de presse  annonçant la 

participation collective française à la presse spécialisée américaine. 
 

 
L’INTÉRÊT D’UNE MISSION DE DECOUVERTE DE 
MARCHE : 
 

En participant à une mission découverte organisée par 
Ubifrance et subventionnée par l’Etat, bénéficiez, dans un 
cadre officiel, de l’organisation de rencontres collectives et 
individuelles des décideurs locaux de votre secteur d’activité. 

 

 
Un moyen efficace pour :  
 
  Détecter des opportunités commerciales 
 
  Concentrer vos efforts sur vos rendez-vous 
 
  Collecter des informations opérationnelles 

sur la pratique des affaires 
 



 

  

 

 Bénéficiez avec nos forfaits des nouvelles mesures d’accompagnement des entreprises mises  
en place par le Secrétaire d’Etat au Commerce Extér ieur :  
 

 Un meilleur subventionnement. 
 

 Une nouvelle aide forfaitaire aux frais de déplacement des entreprises                                        
(transport et hébergement*). 

* Pour les entreprises effectuant le déplacement depuis la France 
(un seul forfait déplacement par entreprise participante). 

 

NOS OFFRES ET TARIFS : 
 

FORFAIT VALEUR DE LA 
PRESTATION 

SUBVENTION DE 
L’ETAT (à déduire) 

AIDE FORFAITAIRE 
AU DEPLACEMENT 

(à déduire) 

 
SOMME A REGLER 

PAR 
L’ENTREPRISE 

 
 

Forfait Mission Découverte : 
 

d’un coût initial de 2 620 € HT proposé au tarif su bventionné de 1 050 € HT 
 

 
 2 620 € HT 770 € HT 800 € HT 1 050 € HT 

 
Ce prix comprend :  le programme ci-dessous, les transports aux visites collectives  (16 septembre), les déjeuners collectifs  du 14 au 16 
septembre. 
 
Mais ne comprend pas :  le transport international, le transfert aéroport/hôtel/aéroport, les hébergements, les frais de visa, les déjeuners et 
dîners non collectifs, le transport à d’éventuels RDV individuels. 
Participant supplémentaire  : 150 € 
 
 

AVANT-PROGRAMME (À CONFIRMER) : 
 
Mardi 14 Septembre 2010  
 
Matin 
 

 Séminaire sur l’état du marché aéronautique américain : 
 

- Invitations envoyés aux compagnies aériennes et aux acteurs locaux présents sur le 
salon. 
- présentation de 5 à 10 min de chaque participant de la délégation française. 

 
Après midi 
 

 Parcours personnalisé sur le salon Aircraft interiors Expo Americas à Lon g Beach. 
(Identification et sensibilisation des contacts par la Mission Economique Ubifrance de Chicago) 

 
 
Mercredi 15 Septembre 2010  
 

 Suite  du parcours personnalisé sur le salon Aircraft interiors Expo Americas à Lon g Beach. 
 

 Soirée networking 
 
 
Jeudi 16 Septembre 2010  
 

 Visites de sites d’entreprises américaines et/ou françaises implanté es sur place . 
 



 

   

 
Retrouvez les événements de votre secteur sur : 

www.ubifrance.fr/agenda et créez votre alerte e-mail afin 
d’être informé régulièrement et automatiquement 

des dernières actualités. 

 

 

Date limite d’inscription : 
 

30 juillet 2010 

Pour toute information complémentaire : 
 
Jérôme JULLIAND 
Chef de Projet Aéronautique 
Tél :  01 40 73 37 65 
jerome.julliand@ubifrance.fr 
 
Samantha DOUARIN 
Assistante Aéronautique 
Tél :  01 40 73 33 52 
samantha.douarin@ubifrance.fr 
 
Gaétan DE LA VAUVRE 
Senior Trade Advisor- Aerospace 
Tél: (00) 1 312 327 5242 
Gaetan.delavauvre@ubifrance.fr 
 

 
NBAA (SALON DE L’AVIATION D’AFFAIRES) 
Etats-Unis –  Atlanta / Savannah (Géorgie)  
19-22 octobre 2010 
Contact : gaetan.delavauvre@ubifrance.fr 
 
HELI-EXPO 2011 (SALON DE L’HELICOPTERE CIVIL) 
Etats-Unis – Orlando (Floride)  
6-8 mars 2011 
Contact : gaetan.delavauvre@ubifrance.fr 
 
VENDRE A SINGAPORE AIRLINES/ MALAYSIA 
AIRLINES / AIR ASIA (MRO + AIRCRAFT INTERIORS) 
Singapour/Malaisie – Singapour/ Kuala Lumpur   
11 au 14 octobre 2010 
Contact : jerome.julliand@ubifrance.fr 
 

LES AIDES A L’EXPORT : 
 

De nombreuses aides ont été développées aux niveaux régional et national pour vous accompagner 
dans vos projets internationaux. 
 
Pour en connaître le détail et identifier celles qui pourraient plus particulièrement vous être utiles, 
rendez-vous sur www.ubifrance.fr  

 

 
INSCRIPTION : 
 
Confirmez dès-à-présent votre inscription en nous r etournant :  
 

 Le bulletin d’engagement ci-joint, dument complété, accompagné de votre règlement à :                   
UBIFRANCE – Espace Gaymard - 2 place d’Arvieux - 13002 MARSEILLE 
 

 Une copie de ce bulletin d’engagement par fax au  : 01 40 73 31 27 
 


